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LIFENET 2015 

新しい商品・サービス
の提供を通じて生命
保険の未来を創り出
す「変革者」として、 
ステークホルダーの 
共感を集め、ネット生

保 No.1の持続的成
長を実現する 

 経常収益 150億円 

 会計損益 黒字化 

中期計画の骨子： 経営目標 
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経営目標 

59億円 

150億円 

2012 2015 

（保険業法第113条繰延資産償却費考慮前経常損益ベース） 

(年度) 



中期計画の進捗状況（経常収益） 

3 

3,773  

2011 

(百万円) 

15 

812 

(年度) 12 13 

経常収益150億円を目指し、 

前年同期比117%の経常収益 

5,976  

1,337  
2,109  

:会計年度 
:第1四半期累計期間 

15,000  

前年同期比 

17%増加 

14 

7,603  

1,803  



中期計画の進捗状況（経常損益1 ） 

4 

△2,184 
2011 

(百万円) 

15 

△322  

(年度) 12 13 

実質的な黒字化に向けて、経常収益の 
継続的な成長と生産性の改善を図る 

黒字化  

△1,6642 

△407  
前年同期比 

14%拡大 

: 会計年度 
: 第1四半期 
  累計期間 

△645  
△356  

14 

△1,198 

1. 保険業法第113条繰延資産考慮前経常損益 

2.  責任準備金算出方法の変更による影響額501 百万円を含む。その影響を考慮しない場合、2012 年度の保険業法第113条繰延資産考慮前の経常損失は2,165 百万円 



1. 中期計画の進捗状況 

2. 2014年度1Q決算ハイライト 

目次 
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2014年度1Q決算サマリー 
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2013/1Q 2014/1Q 前年同期比 

保有契約件数（件） 180,591 206,453 114.3% 

 年換算保険料 7,271 8,249 113.5% 

新契約件数（件） 14,279 7,967 55.8% 

 年換算保険料 520 348 66.9% 

経常収益 1,803 2,109 117.0% 

事業費 1,060 1,172 110.5% 

経常損益1 △356 △407 - 

営業キャッシュ・フロー 322 448 139.1% 

危険差益 229 320 139.4% 

1. 保険業法第113条繰延資産考慮前経常損益 

(百万円) 



2014年度1Q決算のポイント 
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  経常収益は四半期ベース初の20億円超 

  新契約件数の減少傾向の継続 

  1件当たり年換算保険料の上昇 

  再保険の活用 

  新商品の発売に伴う営業費用増加  

  営業キャッシュ・フローの黒字の定着 

  危険差益の着実な計上 



  四半期ベースで初の20億円超え 

経常収益（四半期） 
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1,803 
1,857 

1,995 
1,946 

13/3Q 14/1Q 13/2Q 13/4Q 13/1Q 

(百万円) 

2,109 



459 1,418 2,712 5,116 8,440 
12,746 

17,962 
23,506 

31,209 
39,643 

51,356 

63,188 

76,296 

91,249 

103,875 

118,040 

132,551 

144,575 

155,947 

169,312 

180,591 

189,958 
197,097 

202,963 

保有契約件数 

 就業不能保険 

 終身医療保険・定期療養保険 

 定期死亡保険 

新商品発売後も着実に増加 

保有契約件数（四半期） 
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206,453 

24,469 

106,601 

75,383 

(件) 

14/06 08/06 09/03 10/03 12/03 11/03 
（月末） 

13/03 



  新契約件数は段階的に減少したものの、 
 新商品により、年換算保険料は増加基調 

新契約件数の推移（月次） 

10 13/4 14/6 13/12 
（月） 

2,973 

140 

:新契約件数（件） 

:新契約年換算保険料（百万円） 



  単価上昇により、保険料の減少は緩やかに 

新契約件数/年換算保険料（四半期） 

11 

7,967 

14,279 

12,498 

9,256 
10,204 

13/1Q 13/3Q 14/1Q 13/2Q 13/4Q 

:新契約件数（件） 

:新契約年換算保険料（百万円） 

348 

520 
454 

355 376 

前年同期比 

44%減少 

前年同期比 

33%減少 



医療保険の新商品発売で、増加傾向 

新契約1件当たり年換算保険料 

12 

(円) 

37,116 37,267 

47,340 

13/04 14/06 13/12 
（月） 

43,725 

新商品発売 
（2014年5月） 

39,037 39,823 
37,233 38,333 37,405 36,449 35,621 36,047 36,912 36,295 36,300 



  再保険による危険準備金の戻入で、減少 

責任準備金繰入額（四半期） 

13 

778 
642 

710 

829 
778 

13/1Q 13/3Q 14/1Q 13/2Q 13/4Q 

38.6% 
36.5% 

38.5% 

42.0% 
40.4% 

:責任準備金繰入額（百万円） 

:責任準備金繰入額/保険料収入 



  新商品の広告宣伝により、営業費用が増加 

事業費（四半期） 

14 

1,172 
1,093 

936 
1,060 1,040 

499 522 
424 

502 営業費用 

システム 
その他費用 

保険 
事務費用 

148 

440 
344 392 393 

145 167 
150 

394 

140 

637 

(百万円) 

13/1Q 14/1Q 13/4Q 13/2Q 13/3Q 



営業費用増、新契約減で、短期的に悪化 

新契約1件当たり営業費用（四半期） 

15 

36,573 39,957 

54,284 

41,625 

80,061 

13/1Q 13/3Q 14/1Q 13/2Q 13/4Q 

前年同期比 

119%増加 

1.0 1.1 

1.4 

1.1 

1.8 
前年同期比 

82%増加 

:新契約1件当たり営業費用(円) 

:営業費用/新契約年換算保険料 



前年同期比で損失拡大も、 
前四半期比ではわずかに縮小 

経常損益（四半期） 

16 

  13/1Q 13/2Q 13/3Q 13/4Q 14/1Q 

113条繰延資産 

考慮前経常損失 
△356 △267 △158 △415 △407 

113条償却費 △265 △265 △265 △265 △265 

経常損失 △622 △532 △423 △680 △672 

(百万円) 

△356 
△267 

△158 

△415 △407 

113条繰延資産 

考慮前経常損失 
（百万円） 



営業キャッシュ・フロー （四半期） 

17 

448 
322 

446 

604 603 
(百万円) 

保有契約の増加で黒字が定着 

13/1Q 13/3Q 14/1Q 13/2Q 13/4Q 



危険差益（四半期） 

18 

320 315 

229 
264 

(百万円) 

保険金等支払増も、危険差益を着実に計上 

331 

13/1Q 13/3Q 14/1Q 13/2Q 13/4Q 
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  開業後初めての主力商品見直し 

  - 定期死亡保険のリニューアル 
  - 終身医療保険の新商品発売     

  ネット生保“第2ステージ”への挑戦 

  - フォローアップ機能の強化 
  - ウェブサイトのリニューアル 
    - 契約者サービスの充実 

その他の実績 



開業後初の主力商品見直し 

  保険料の引下げと充実した保障を実現 

20 



定期死亡保険のリニューアル 

  保険料を業界最安水準1に 

21 

  保険期間を最長80歳まで延長 

     - 最長保険期間の申込みの割合 
     4%（70歳まで）→5%（80歳まで） 

1. 当社を含むネット生保4社の定期死亡保険（リスク細分型を除く）を、保険金額1,000万円/保険期間10年で比較した場合の実績 



終身医療保険の新商品発売 

  エコノミーコースとおすすめコースを用意 

22 

  お客さまは、エコノミーコースより 
 おすすめコースを選択する傾向 



保険相談サービスの強化 

保険相談件数の推移 

23 

  相談件数は、直近で月1,000件超 

14/02 （月） 14/05 14/04 14/03 14/06 

(件) 



ウェブサイトのリニューアル 

24 

  シンプルでわかりやすいトップページに 



スマートフォンの広がり 

  デバイスのスマホシフトは継続中 
デバイス別の資料請求の割合 デバイス別の申込みの割合 

PC 

ケータイ 

スマホ 

100% 

0% 

100% 

0% 

25 11/03 12/06 （月） 14/06 14/06 



契約者サービスの充実 

  HTMLメールでも定期的にコンタクト 

26 

オンライン健康相談サービス 
Doctors Me 

ライフネットメール2014夏号 

http://www.lifenet-seimei.co.jp/mail/lifenetmail/201407/main/index.html?cid=NA_LNF&m=M34&t=T140711&cl=CL3&lp=OR464
http://www.lifenet-seimei.co.jp/mail/lifenetmail/201407/umiyama/


http://ir.lifenet-seimei.co.jp/ 
「IRメール配信」へのご登録でニュースリリースの 

情報やIRサイトの更新情報を随時お届けします。 

 本資料に記載されている計画、見通し、戦
略及びその他の歴史的事実以外は、作成時
点において入手可能な情報に基づく将来に
関する見通しであり、さまざまなリスク及び不
確実性が内在しています。実際の業績は経営
環境の変動などにより、これら見通しと大きく
異なる可能性があります。 
 また、本資料に記載されている当社及び当
社以外の企業などに係る情報は、公開情報
などから引用したものであり、情報の正確性
などについて保証するものではありません。 

http://ir.lifenet-seimei.co.jp/
http://ir.lifenet-seimei.co.jp/
http://ir.lifenet-seimei.co.jp/
http://ir.lifenet-seimei.co.jp/irmail.html

